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”Luokkamme myi
Magic Silver -koruja
kahden viikon aikana
2480 €:1la.

Téstd myynnista tuotto
luokalle ol1 1240 €, eli
saimme kasaan ldhes
puolet vuoden tavoittees-
tamme muutamassa viikos-
sa. Voimme suositella
korujen myyntid kaikille
muillekin koululuokille!”

Pekolan koulun 6. luokka, Hattula




Miksi varainhankintaa?

Luokkaretki, leirikoulu tai pelireissu - lapsilla ja nuorilla on
unelmia ja tavoitteita, joiden toteutuminen vaatii rahaa
ja resursseja. Varainhankinta on parhaimmillaan opetta-
vaista ja mukavaa yhdessd tekemistd, jonka tulokset piir-
tyvdt mieleen elinikdisiksi muistoiksi.

Peruskouluissa oppilaille ei saa aiheutua ylimaardisia kuluja
koulusta ja kaikilla pitda olla yhtaldinen oikeus osallistua kaik-
keen koulun toimintaan varallisuudesta riippumatta. Monis-
sa kouluissa toimii vanhempainyhdistyksid, jotka rahoittavat
koulun ekstra-aktiviteetteja, ja monet luokat paattavat myos
keskuudessaan kerdtd varoja yhteistd paamadraa varten.
Paamadra voi olla leirikoulu, luokkaretki tai jokin yhteinen
hankinta.

Monet urheiluseurat kamppailevat kalliiden osallistumis-
maksujen kanssa. Maksut muodostuvat tilavuokrista, val-
mennuskuluista, vakuutuksista sekd seurojen yleiskuluista.
Jotta kaikilla olisi mahdollisuus harrastaa, tarvitaan usein
yhteisia ponnisteluita varojen kerddmiseksi.

Varainhankinta voi parhaimmillaan olla hauskaa yhteisol-
lista tekemistd yhteisen paamaaran saavuttamiseksi. Lapset
ja nuoret oppivat myds arvostamaan rahaa, kun he huomaa-
vat, ettei se tule ihan vain sormia napsauttamalla. Budje-
tointi, myynnin suunnittelu ja toteutus, markkinointi.... kaik-
ki ndma valmentavat lapsia ja nuoria myods oman talouden
hallintaan ja antavat tulevaisuuden ty6eldmataitoja.

Varainhankinta lisaa oppilaiden ja joukkueen jasenten yh-
teenkuuluvuuden tunnetta, innostusta ja osaamista. Varain-
hankinnan onnistumisen kannalta on vanhemmilla ja jouk-
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kueiden vastuuhenkildilla tarked merkitys, silld varain-
hankinta kannattaa suunnitella huolella ja varainhankinnan
yhteistyokumppani on syyta valita huolella, jotta petty-
myksilta valtytaan.

Tahan pieneen lehtiseen on koottu kokemuksia ja vink-
keja varainhankinnasta, toivottavasti niista on iloa ja hyotya
myos teille!

Varainhankinta ja verotus

Verotus on kysymys, joka nousee usein esille varainhankintaa
mietittaessa. Onneksi asiaa ei tarvitse pitkdaan pahkailla, silla
Verohallinto on laatinut selkeat ohjeet asiaan liittyen.

Varainhankinta jaa verotuksen ulkopuolelle, eli
myydyista tuotteista ei tule veroseuraamuksia silloin,
kun seuraavat ehdot tayttyvat:

® Varoja kerataan koulun tai joukkueen yhdessa
toteutettavaa leirikoulua, retkea tai turnausta
varten.

® Varainhankinnan tuottoja ei kohdisteta varain-
hankintaan osallistumisen suhteessa, vaan keratyt
varat kdytetaan yhteisesti koko ryhman hyvaksi.

® Kerdystoiminta on luonteeltaan pienimuotoista /
sivutoimista.

Lisaksi on huomioitava arvonlisaverolaki, josta sanotaan: ar-
vonlisaveroa suoritetaan liilketoiminnan muodossa Suomes-
sa tapahtuvasta tavaran ja palvelun myynnista. Myyja ei
kuitenkaan ole verovelvollinen, jos tilikauden liikevaihto on
enintdan 10 000 euroa, ellei han ole vapaaehtoisesti hakeu-
tunut arvonlisaverovelvolliseksi.

Eli niin kauan, kun myyntien loppusumma jaa alle
10 000 €/ vuosi ja keratyt rahat kaytetaan tasapuo-
lisesti kaikkien kesken, voi varainhankintaa suorit-
taa ilman pelkoa veroseuraamuksista.




Monia tarinoita
varainhankinnasta

Varainhankinta jakaa mielipiteitd, sillda meilld kaikilla
on varmasti erilaisia muistoja rahankerdaamisesta luokan
tai seuran tarkoituksiin. Tata juttua varten haastateltu diti
muisteli, kuinka han lapsena joutui lajittelemaan tuhansia
ilmaisjakelulehtia ja jakamaan niita pimedssa ja kylmassa
muutaman hassun euron palkkiolla. Samainen &iti kertoi
myos, ettd vaikka ponnistelut varojen keradmiseksi vaa-
tivatkin paljon aikaa, oli niilld ansaittu leirikouluviikko
tdydellinen paatos peruskouluopinnoille.

Yksi isa muisteli, kuinka heidan luokkansa otti myyntiin
pelargoneja kesan kynnykselld. Han otti kukkia parikym-
mentd taimea myyntiin, ja koska ei ryhtynyt heti tuumasta
toimeen, voivat kukat jo melko huonosti, kun han viimein
paasi niitd myymadaan. Onneksi naapurustossa asui ym-
martavaisia ihmisid, ja kukat tulivat myydyksi.

Kolmen pienen lapsen diti kertoi muistosta, joka jo nyt
naurattaa: "Lapsemme paivakoti myi vessapaperia. Sita
oli kylla ihan helppo myyda, mutta logistiikkapuoli asetti
haasteita. Meilld ei ole autoa, ja muistan varmasti lopun
ikdani, kuinka rantdsateessa lastenvaunujen kanssa kar-
rdsin vessapaperipaaleja ympari lahiotamme”.

Kuitenkin yhteiset muistot luokkaretkistd, turnausmat-
koista ja leirikouluista ovat piirtyneet kaikkien mieliin
[dmpiminad muistoina ja ainutkertaisina kokemuksina.

"Leirikouluviikko oli eldmani paras viikko” kertoo eras
kuudesluokkalainen tyttd, ja hdnen a&itinsd puolestaan
muistelee, ettd matka Lontooseen 9-luokkalaisena oli
hanen ensimmainen lentomatkansa.

Niinhdn se taitaa olla, ettd ilman ponnisteluja ei niita
mahtavia huippuhetkid synny. Varainhankinta opettaa
myos lapsille ja nuorille sitd, ettd raha ei kasva puissa, vaan
unelmien eteen on tehtdva toita.

Aitoa
925-hopeaa

Esimerkiksi
nama korvakorut
9,90/ pari

Magic Silver -korut on esimerkki uudesta ja
innovatiivisesta ajattelusta varainhankinnassa.
Yritys on miettinyt logistiikan ja rahaliikenteen

niin, etta tyo on myyjille helppoa ja kate on
50 %. Magic Silver -korut ovat yksi Suomen
johtavista korubrandeista, joten niiden
myyminen myds varainhankinnan keinoin
on helppoa.
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Vinkkeja yhteystyokumppanin
valintaan

Eli mistd tunnistaa hyvdn varainhankintayrityksen? Kokosimme tdhdn listan asioita, joita
kannattaa pohtia, kun yhteistyokumppania valitaan.

KUVASTO - tapahtuipa myynti ovelta ovelle tai netissd, on tarkeda, etta myyjalla on hyvat tydkalut. Selked kuvasto, jossa
tuotteet on esitelty hyvin ja hinnat on selkeasti esilld, auttaa myyjan tyossa todella paljon.

TUOTE - Onko tuote laadukas? Mihin vastaavaan tuotteeseen sitd voi verrata? Onko tuotteen hinta kohdillaan? Kuinka
paljon vastaavaa tuotetta on muualla myynnissa? Mita laadukkaampi tuote on, sen helpompi sitd on myyda. Myés sel-
laiset tuotteet, joita ei ole monella eri varainhankitnayritykselld, ovat asiakkaiden mielestd kiinnostavampia.

MYYNTIKATE - kuinka paljon saat yhdesta myydysta tuotteesta rahaa? Onko kate prosentteina vai kiintedna summana?
Onko olemassa jokin minimimaara, joka on myytava, jotta saat osuutesi?

MYYNTIKANAVAT - Miten tuotetta voi myyda? Onnistuuko etamyynti vai haluaako asiakas esim. sovittaa tuotetta ennen
ostopaatosta?

TOIMITUS - Miten tuotteet toimitetaan ja kuinka paljon ne vievét tilaa? Toimitetaanko tuotteet suoraan yrityksesta
ostajalle, vai toimiiko myyja valikdtena? Tilaavieville tuotteille on syytd varata kunnon varastotila ja muistaa, ettd esim.
ala-asteikaisten lasten on hankalaa kuljettaa painavia laatikoita ilman vanhempien apua.

TOIMITUSVARMUUS - Onko yrityksella riittava varasto? Mika on toimitusaika?

MUUT KULUT - Kuinka paljon tuotteiden toimitus maksaa? Tuleeko jotain muita kuluja, jotka mahdollisesti syovat
tuottoa? Tassa kohtaa on hyva laskea kaikki aiheutuvat kulut yhteen, niin ei tule ikdvia yllatyksia.

MAKSUAIKA - Miten tuotteet maksetaan? Kuinka pitka maksuaika on, ja maksaako asiakas tuotteet etu- vai jalkikateen?
Rahaliikenne on tarked miettia etukateen ja siita on syyta laatia erittdin selkedt ohjeet kaikille myyjille.



Iloranta on elamyksia ja oppimista!

lloranta on “Maalle oppimaan” -auditoitu leirikoulukohde.

Jarjestaimme unohtumattomia ja elamyksellisia leirikouluja
maaseudun rauhassa ympari vuoden.

Leirikoulu meilla on yhteisia elamyksia ja lukuisia hauskoja
muistoja seka hyvia evaita kouluty6hon.

Monipuolisissa aktiviteeteissa on muun muassa kadentaitoja ja
liilkuntaa. Ohjelmassa voi olla esimerkiksi ruisleivan leipomista,
kalastusta, lumikenkailyd, luonnonjaa-curlingia tai vaikkapa
lampaanvillan karstaamista seka villan huovuttamista.

llorannan leirikoulussa voitte kokea maaseudun eldmaa, sytyttamaan
nuotion, rapsutella tilan eldimid ja oppia paljon luonnosta. lloran-
nassa on monipuoliset liikuntamahdollisuudet, kuten tenniskentat,
trampoliinit, fudis-, lento- ja koripallokentat seka kiipeilyseina.
Lampimasti tervetuloa maalle kokemaan ja oppimaan.

https://iloranta.fi/palvelut/#leirikoululaisille
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VARAINHANKKIJAN MUISTILISTA

[] Aseta tavoite: kuinka paljon rahaa tarvitsette, mihin mennessa rahat on oltava kerattyna?

[] Vertaile huolella tarjolla olevia vaihtoehtoja: kuinka paljon olette valmiita panostamaan esim.
tuotteiden varastointiin, jakeluun ja rahaliikenteen hoitamiseen?

[] Miettikds, minne saadut varat keratédan: onko luokalla/seuralla oma pankkitili vai kaytetaanko
rahastonhoitajan omaa tilia?

[] Valitkaa vastuuhenkild, joka on yhteydessa varainhankinnan yhteistydkumppaniin. Vastuuhenkilén on
hyva olla aikuinen.

[] Sopikaa yhteisesti myyntiaika ja alueet. Ostajia riittda varmasti kaikille, mutta esim. ldhialueen asuk-
kaat on hyva jakaa niin, ettei samaa tuotetta myyda montaa kertaa yhdelle henkil6lle.

[] Tehk&a markkinointia! Onnistuneen myynnin tukena on markkinointi — sosiaalinen media, flaijerit ja
puskaradio auttavat varmasti tavoitteisiin paasyssa! Esim. Canva on ilmainen, netissa toimiva tykalu jolla
voi helposti tehda kivoja esitteitd ja mainoksia myynnin tueksi!

[] Joskus voi olla my6s mahdollista antaa myyjélle pieni henkilokohtainen provisio, jolloin myynti voi olla
entista motivoivampaa.

[] pitdkaa tarkkaa kirjaa tekemisistinne, niin ettd vastuuhenkild pysyy ajan tasalla siitd, missd mennaan

[ Kysykaa, jos jokin askarruttaa. Varainhankinnan yhteistyékumppaniyritykset auttavat mielelldan!

Varainhankinnan opas -lehti on Hopeajaloste Oy:n ja Mamwork Oy:n tuottama kaupallinen julkaisu.
Lisatiedot ja yhteydenotot: hopeajaloste@hopeajaloste.fi



